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GUÍA DE SEGUROS
Un seguro
contra deudas

de riesgo
Aprosep
en Uruguay
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de deudas
Seguro de cancelación

Las aseguradoras no son las úni-

cas en dedicarse a distribuir 

seguros de vida. También las 

autorización de la Superintendencia 

comercialización de las pólizas de se-

o de automóviles y con la particulari-

dad de que éstos pueden ir asociados 

a otros productos comercializados por 

la entidad. 

vida para garantizar el crédito. Sin em-

trámites ni mecanismos utilizados por 

los bancos. Es por ello importante co-

nocer los pormenores y el porqué de la 

importancia del seguro de vida. 

-

-

te de Estudios Técnicos y Actuariales 

de la Superintendencia de Seguros 

y las utilidades que se obtienen con el 

seguro de vida.

Al ser consultados en qué casos se 

-

la incertidumbre del acreedor (entidad 

bancaria) sobre el cobro de la deuda. 

como la incapacidad o la muerte del 

-

radora asume la cancelación de la mis-

es plena.

un seguro es un acuerdo consensual 

obligaciones son recíprocas y en algu-

-

condiciones del contrato de seguro.

-

Una función social

-

“Con la muerte del deudor podría 

tornarse imposible para su esposa e 

-

de todo gravamen mediante la imputa-

ción de aquel al pago de la obligación 

Al ser consultado quién determina el 

monto que debe abonar un cliente por 

prima es el precio del seguro y quien 

establece el monto a pagar es la compa-

Cuánto se paga

seguro de vida se utiliza la técnica ac-

supervivencia de un colectivo de per-

También puede contemplar una co-

bertura por invalidez o incapacidad 

-

cuyo cálculo de prima adicional se basa 

en tablas de incapacidad establecidas 

-

gún cliente está obligado a suscribir un 

pudiera estar condicionado por la Enti-

-

tratar un crédito.

“Generalmente el acreedor (banco 

regulan el alcance de las garantías que 

debe proporcionar el deudor para acce-

der al crédito y una opción muy utili-

zada es la póliza de seguro de vida de 

-

trevistado. 

Finalmente al ser consultado en qué 

se destina el monto por seguro de vida 

lo recaudado en materia de seguros 

-

obligaciones emergentes del contrato 

suscrito
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Aseguradoras cuentan

Conforme a la experiencia 

recogida a partir de las 

-

-

ras cuenten con una herramienta 

efectiva e independiente para el 

fortalecimiento de la gestión de 

negocios.

-

-

lizadas a 23 compañías de las 35 

existentes en el mercado local y se 

-

-

cedimientos y metodología de ca-

-

-

-

ción otorgada permite medir cuál 

sería la capacidad de pago de una 

aseguradora para cumplir con sus 

obligaciones presentes y futuras 

-

do para ello cambios predecibles 

-

tar con la posibilidad de acceder 

-

ñías de seguros- puede conocer la 

contratar un seguro. En este sen-

-

formación en el mercado debería 

ayudar al público en general en la 

toma de decisiones.

-

-

-

de a falta o incumplimiento en la 

entrega de información para la 

distinguir posiciones relativas de 

riesgos dentro de una misma ca-

-

-

venta publica en su sitio web las 

-

estable o sensible.

La mejor catalogada

-

-

capacidad de cumplimiento de 

sus compromisos en los términos 

y plazos pactados.

-

guen otras tres compañías con la 

-

-

-

-

-

-

-

ración.

con amplia experiencia en aná-

también con procedimientos y 

-

tizan un servicio de alta calidad e 

independencia.

-

miento y apoyo permanente de 

interactúan en el proceso de ca-

-

económicos tomen sus decisiones 

en base a informaciones más ana-

lizadas. 

-

-

-

-

guro y cooperativas.

entre las cuales se destacan las 

Categoría AAA: 

-

Categoría AA: -

Categoría A: -

Categoría BBB: 
-

-
-

Categoría BB:

-
-

Categoría B: -

-

Categoría C: -

Categoría D: -

-

Categoría E: -

-
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Aprosep marca
presencia en Uruguay

La Asociación de Productores de Seguros del Paraguay (Aprosep) formó parte del XI 
Congreso de la Confederación Panamericana de Productores de Seguros (Copaprose) 
realizada en Montevideo, Uruguay. Paraguay es miembro de dicha institución y se está 

La semana pasada, dos miembros 

de la Asociación de Productores 

de Seguros  (Aprosep), parti-

ciparon del décimo primer encuentro 

internacional realizado en Uruguay, 

ocasión en la que se destacaron ponen-

cias sobre  la cultura aseguradora, los 

marcos de transparencia, el compor-

tamiento del seguro a nivel mundial, 

y dieron a conocer algunas recomen-

daciones para el productor de seguros 

latinoamericano.

-

nítez Zavala, representaron al país 

en el encuentro internacional, donde 

además de las interesantes ponencias, 

se culminó con una mesa redonda en-

tre los presentes. En la oportunidad, 

también se llevó a cabo la Asamblea 

Ordinaria de los Productores Miem-

bros de Copaprose, compuesta ac-

tualmente de 19 asociaciones interna-

cionales.

Algunos de temas abordados en el 

evento fueron Seguro: marcos de transpa-
rencia,

aseguradora, Micro Seguro, Los siete pe-
, 

-
, entre 

En ese sentido, el exponente dio a 

conocer un cuadro de ranking del com-

portamiento del mercado asegurador 

en el mundo, ocupando Estados Uni-

dos el primer lugar, seguido de Japón, 

-

algunas recomendaciones para el pro-

ductor de seguros latinoamericano, en 

donde se focalizan factores externos 

como el incremento en la legislación, 

escasa penetración del seguro, aumen-

to de la competencia, entre otros. 

En cuanto a los factores internos, se-

aseguradoras en formación, tecnolo-

gías y herramientas de gestión, como 

también la importancia de la defensa 

de sus intereses, preparación al cam-

bio, etc. 

-

dación a los productores latinoameri-

canos, dijo que deben concebir su ac-

tividad como profesional empresarial, 

para ser una empresa exitosa y no un 

mero negocio.

Copaprose
Es una institución internacional sin 

agrupa a Asociaciones de Productores 

de Seguros (Agentes y Corredores) de 

toda Latinoamérica, Estados Unidos, 

Su función es promover el desarrollo 

del productor de seguros y representar 

sus intereses. En la actualidad la con-

forman 19 países.

Participar en los congresos, reunio-

nes, seminarios, mesas redondas de 

Copaprose, donde se concentra el 

intercambio de información entre sus 

miembros. 

Desarrollo técnico y profesional. 

Aprovechar todas las ventajas de co-

operación y de representación inter-

nacional que ofrece la red mundial 

-

deración Mundial de Intermediarios 

inglés)

otros.

Aprosep, sostuvo que el encuentro 

sirvió para debatir temas actuales que 

hacen al mercado asegurador, al igual 

que para interiorizarse sobre el com-

portamiento macroasegurador en el 

mundo. 

Así también, hizo referencia a una de 

las ponencias a cargo del abogado es-

sobre: -

 

La Aprosep celebra en junio 
próximo 50 años de fundación, 
por lo que estará organizando 
eventos destinados al sector. 

Bodas de oro
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El 14 de abril Fénix SA de Se-
guros cumplió un año más de 
vida en el mercado asegurador. 
Actualmente, la compañía 
ofrece coberturas en la sección 
automóviles, hogar y de incendio 
para los comercios e industrias, 
seguros patrimoniales, acci-
dentes personales, seguros de 
caución, entre otros. 

La casa central de la asegura-
dora se encuentra ubicada en 
Asunción sobre las calles Iturbe 
N.º 823 esquina Fulgencio R. 
Moreno. Cuenta además con 

-
nas de atención en Villa Morra, 
Ciudad del Este, Hohenau, Ka-
tuete y Pedro Juan Caballero. 

Fénix posee cerca de 50 funcio-
narios administrativos, sin men-
cionar los agentes que trabajan 
directamente con la entidad. A la 
fecha, Fénix dispone de una car-
tera de más de 6.000 clientes.

37 años en el mercado
Con el objetivo de acercarse 

más al segmento tradicional, 

Fénix SA de Seguros y Rea-

seguros ofrece hasta el 30 de abril la 

mejor y más compleja cobertura de 

servicios para aquellas personas que 

deseen asegurar su rodado. Esta póli-

za en promoción abarca vehículos del 

año hasta el 2008.

El licenciado Alberto Van Hum-

beeck Gaona, subgerente técnico co-

mercial de Fénix SA, aclara que ade-

más de brindar un seguro muy por 

debajo del costo ofrecido en el mer-

cado, incluye además la cobertura de 

daños por raudal, que por lo general 

están excluidas de las pólizas. 

“Adicionalmente, por la contrata-

ción del seguro de automóviles, esta-

mos otorgando un 20% de descuento 

en el Seguro Hogar que se pueden 

conseguir normalmente con cuotas 

desde G. 30.500”, revela Van Hum-

beeck.

-

cios que recibe señala que la cobertura 

es total para el vehículo, además de 

altas coberturas de Responsabilidad 

Civil, la cual se volvió muy importan-

te debido al auge de accidentes con 

motociclista y también ofrece amplia 

coberturas para los ocupantes del ve-

hículo. 

El gerente aclara que si bien la pro-

hay tiempo de solicitarla. Solo hay 

que llamar al (021) 494-909 o contac-

tar al agente de seguro de preferencia. 

Van Humbeeck sostiene que no será 

la última promoción que están lan-

zando en el mercado, debido a que es-

Fénix y su promoción
Asegurá tu
auto ya
La aseguradora ofrece hasta 

vehículos de los años 2013 

tán analizando otras similares a corto 

plazo. 

“Tenemos proyectadas otras pro-

mociones para la gente pero están en 

proceso de desarrollo con coberturas 

y servicios muy innovadores”, precisa 

el subgerente




